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Digitaler Workflow in der Zahnarztpraxis:
L etzte Lucke schliessen

| Dass die Digitalisierung der Prozesse die
Produktivitdt der Zahnarztpraxis steigert,
ihre Innovationsfahigkeit erh6ht und sie
als modernes Dienstleistungsunternehmen
profiliert, ist unbestritten. Umso wichtiger
ist es, alle Bereiche einschliesslich des Ho-
norar-Managements in den digitalen Work-
flow einzubinden.

Zahnarztpraxen, die die Mdglichkeiten
der Digitalisierung in der Zahnmedi-
zin erkennen und nutzen, ver-
schaffen sich einen klaren Wett- §
bewerbsvorsprung. Sie steuern |
und verwalten diagnostische und ‘7
therapeutische Abldufe Uber ihr $E==
Praxis-Software-System und ver-
knupfen dieses mit modernsten Pe-
ripheriegeraten. Dennoch ist das di-
gitale Potenzial noch ldngst nicht
ausgereizt. Dies insbesondere im
Bereich des Abrechnungswesens,
also dort, wo es ums Geld geht.
Ein professionell aufgegleistes,
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nagement tragt entscheidend zur Sicherung
der Existenz des Unternehmens Zahnarztpraxis
bei. Es sorgt fir einen ausreichenden Mittel-
fluss und bewahrt die Praxis vor Debitoren-
verlusten. Darliber hinaus beinhaltet es pro-
duktive Komponenten, die den Patientinnen
und Patienten im Zusammenhang mit der Fi-
nanzierung von zahnmedizinischen Behand-
lungen Mehrwert bieten.

Da das Honorar-Management - ge-
nau wie die Buchhaltung oder das
Ausflillen von Steuererkldrungen
- nicht zu den Kernkompetenzen
einer Zahnarztpraxis gehort, ist es
aus betriebswirtschaftlicher Sicht
sinnvoll, in diesem Bereich mit
einem spezialisierten Partner zu-
sammenzuarbeiten. Die von der
Zahnarztekasse AG speziell auf die
Bedirfnisse der Branche abgestimmten Fi-
nanz-Dienstleistungen fir ein effizientes

fur eine Integration in das gesamte [T-basierte
Prozessmanagement in der Zahnarztpraxis ge-
geben.

Digitale Integration
durch Outsourcing

Der Zugang zu den Finanz-Dienstleistungen
der Zahnarztekasse AG erfolgt tiber systemkom-
patible, kostenlose Schnittstellen, die die Praxis-
Software-Systeme auf Seiten der Zahnarztpraxen
mit der [T-Infrastruktur der Zahnarztekasse AG
verbinden. Das aktuelle Schnittstellenangebot
der Zahnarztekasse AG deckt praktisch alle Sys-
teme ab, die im Markt verbreitet sind. Lancieren
die Hersteller Updates oder neue Versionen, zieht
die Zahndrztekasse AG mit.

Absolute Transparenz
und Kontrolle

Die Auslagerung des Honorar-Managements
an die Zahnarztekasse AG ist flr die Zahn-
arztpraxis nicht mit einem Kontrollverlust ver-

klar strukturiertes Honorar-Ma- |

Liebe Zahnarztinnen und Zahnarzte

Liebe Zahnarztinnen und Zahndrzte

Steht Ihr Budget fiir 20177 In was wollen oder miissen Sie investieren?
Entwickelt sich Ihre Praxis erfreulich oder geht's gerade so? Jeder Betrieb
durchlebt Zyklen. In welcher Phase befindet sich Ihr Unternehmen. Es
ist wichtig, ja entscheidend, sich regelméassig zu fragen: Wo stehe ich,
wo will ich hin? Kurz vor Ende Jahr ist der Zeitpunkt gekommen, die
Ziele fur 2017 zu bestimmen.

Die sechs Partner von «PraxisInfo» stehen fiir eine erfolgreiche und si-
chere Zukunft. Nutzen Sie die Erfahrung der Spezialisten: Karte ausfiillen
und ab die Post! Vielen Dank!

Ihre Redaktion

Honorar-Management basieren auf
\ konsequent digitalisierten Ablaufen.

.\ Damit ist die Grundvoraussetzung  bunden. IS SEITE 2
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Im Gegenteil: Uber die via Praxis-Software-
System anwahlbare Internet-Dialog-Plattform
www.debident.ch kénnen die autorisierten
Mitarbeitenden des Praxisteams jederzeit auf
alle Daten rund um das Honorar-Management
zugreifen und zahlreiche Funktionen nutzen.
Zu diesen zahlen Bonitdtsprifungen, Status-
anzeigen der Debitorenbestande, Liquiditats-
prognosen, Teilzahlungsrechner oder die ge-
zielte  Liquiditatssteuerung  mit 85
verschiedenen Auszahlungsterminen.

Eine von den Kundinnen und Kunden der
Zahnéarztekasse AG geschatzte Funktion, die
neu auch auf www.debident.ch verfligbar ist,
sind die Kennzahlenvergleiche Benchmarks.
Dabei handelt es sich um Gegenuberstellungen
der Kennzahlen der Zahnarztpraxis und den
Durchschnittskennzahlen des gesamten Uber
die Zahnarztekasse AG abgerechneten Hono-
rarumsatzvolumens.

Digitalisierung End-to-End
konsequent umgesetzt

Die Durchgdngigkeit des digitalen Work-
flows reicht bis zur Buchhaltungs- oder Treu-
handstelle der Zahnarztpraxis. Auf www.de-
bident.ch lassen sich die Abrechnungsdaten
schnell und problemlos nach verschiedenen

Schnittstellenpartner der Zahnarztekasse AG (Stand Juli 2016)

Systemanbieter Programm Schnittstellename
Zahndrztekasse AG

CCS, Creative Computer Software AG  ErgoDent ErgoZak

CURADEN IT-Solutions AG OneBoxSolution™ und OneBoxDental™  ZAK-Link

DentaGest SA DentaGest DentaFact

DentaGest SA DentaGest EasyFact

ISEWatt DCS Dental Computer System DCS-Direct

KERN CONCEPT AG AESKULAP Aeskulap-Fact

Martin Engineering AG LogoWin LogoWin

Martin Engineering AG ZaWin® und ZAKWin® ZAKWin®

Kriterien und Zeitperioden sortieren, kumulie-
ren und zwischen den beteiligten Stellen aus-
tauschen.

Die Zusammenarbeit mit der Zahnarztekasse
AG erlaubt es der Zahnarztpraxis, ihren Pa-
tienten auch Hilfestellung bei der Finanzierung
von zahnmedizinischen Behandlungen anzu-
bieten. Dies zum Beispiel Uber den digitalen
Touchpoint www.zahngeld.ch: eine Patienten-
Website, Uiber die Patentinnen und Patienten
in einen Dialog mit der Zahnarztekasse AG
treten kdnnen. Zudem haben sie die Méglich-
keit, online Ratenberechnungen fiir die Teil-
zahlung von Honorarnoten vorzunehmen und
auch gleich einen entsprechenden Antrag zu
stellen.

Die Zahnarztpraxis der Zukunft ist voll digi-
talisiert und vernetzt. Dadurch setzt sie per-
sonelle Ressourcen flr das frei, was fir den
Geschaftserfolg ausschlaggebend ist: die um-
fassende und personliche Betreuung der Pa-
tientinnen und Patienten. Sie positioniert sich
klar als Service-Champion und sichert sich
durch konsequent gelebte Kundennahe in den
Kdpfen der Patienten eine Alleinstellung - sie
ist First-in-Mind. | #201
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Weitere Informationen
www.zakag.ch
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flash Zahnaufhellung -
ein neuer Name mit 20-jahriger Erfahrung

| fizsh ist die neueste Entwicklung von
WHITEsmile, basierend auf iiber zwanzig
Jahren Erfahrung in Zahnaufhellung
«Made in Germanyn.

Das neue Light Whitening System kombi-
niert die neuartige flash-Hochleistungs-LED-
Lampe mit dem speziell darauf abgestimmten
flash Light Whitening Gel mit aktivem Chlo-
rophyll. Das Ergebnis sind hervorragende Auf-
hellungsergebnisse bei sehr geringen
Sensitivitaten. Das Easy Lock System
erlaubt prézise Positionierung vor dem
Patientenmund. Der integrierte Farb-
Touchscreen bietet eine visuell ge-
fuhrte Behandlung fiir optimalen
Behandlungserfolg. Die erreichten = SiTe 3
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Kundenbeziehungsmanagement
Mmassgeschneidert

| Das Kundenbeziehungsmanage- e e wscreicn - = = | positionen bietet eine elegante

ment (CRM = Customer-Relations-

Maglichkeit zur Flhrung von

hip-Management) ist heute ein
zentraler Bestandteil der unterneh-
merischen  Wertschdpfungskette.
Patienteninformationen miissen in
einem CRM so hinterlegt werden
kdnnen, dass sie spater am richtigen
Ort zur Verfiigung stehen. In
ZaWin® kdnnen diese Bediirfnisse so
abgebildet werden, dass der Anwen-
der die notige Unterstiitzung bei der
téglichen Arbeit mit dem Patienten
erhilt. Damit ist die Ubersicht gewahrleistet
- visuell, z.B. als Ampelsystem — wie auch
mittels Auswertungen.

Die verfugbare Zeit ist knapp und muss effi-
zient genutzt werden. Jeder Patient hat seine
individuellen Bedtrfnisse und Anforderungen,
welche zu berlicksichtigen sind. Sei dies in me-
dizinischer oder administrativer Hinsicht. Dazu
missen die relevanten Informationen immer
im Blickfeld sein. Was relevant ist, entscheidet
der Anwender. Von anamnetischen Informatio-
nen Uber Bonitadtsstatus des Patienten oder Be-
handlungsfortschritt bis hin zu Abfragen, die
der Qualitatssicherung dienen: ZaWin® bietet
eine Vielzahl von Mdglichkeiten, diese Infor-
mationsbedirfnisse wie einen Anzug masszu-
schneidern.

Formulare passgenau

Mittels Formularen kénnen selbststandig
Uber den integrierten Editor eigene Datener-
fassungsmasken erstellt werden. Informatio-
nen kénnen dabei auf verschiedene Arten
erfasst werden. Textfelder, Auswahlboxen mit
bereits vordefinierten Texten, Checkboxen und
vieles mehr steht zur Verfliigung. ZaWin® stellt

Qualitatssicherungselementen.
So kénnen individuell als zwin-
gend erachtete Abldufe einheit-

Zshepaste
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bereits eine Vielzahl von Vorlagen und Stan-
darddokumenten zum Herunterladen Gber das
Internet bereit. Alle diese Dokumente kdnnen
bei Bedarf durch den Anwender individuell an-
gepasst werden.

Wichtiges am richtigen Ort

Wo die bereitgestellten Informationen an-
gezeigt werden, kann der Anwender weitest-
gehend selbst bestimmen. ZaWin® erlaubt die
Darstellung von Formulardaten an verschiede-
nen Stellen und auf unterschiedliche Weise. So
wird das CRM zur individuellen Informations-
plattform. Beispielsweise |dsst sich die Patien-
tenstruktur in der Baumansicht individuell
anpassen und lasst Raum fir freie Gestaltung.
Darauf kdnnen auch Formulare frei platziert
werden, so kann man sich selber eine eigene
Oberflache gestalten.

Abhadngig von der zur Verfligung stehenden
Bildschirmflache kénnen Formularmasken so
platziert werden, dass sie statisch immer am
gleichen Ort angezeigt werden. Selbstver-
standlich sind auch die beliebten Einblendfens-
ter am Bildschirmrand auf Klick abrufbereit.

Die Verkntipfung von Formularen mit Tarif-

lich vorgegeben werden. Die
entsprechende Dokumentation
in der Krankengeschichte ist
damit gesichert. Auch steht
damit eine Pendenzenverwal-
tung auf verschiedenen Ebenen
zur Verfligung. Dies sowohl in
Bezug auf die Patienten als
auch auf einzelne Mitarbeiterlnnen oder Mit-
arbeitergruppen

Auswerten

Erfasste Formulardaten sind genauso aus-
wertbar wie die Ubrigen erfassten Bewegungs-
daten. Sie verschaffen somit eine schnelle,
individuell gestaltbare Ubersicht tiber die T4-
tigkeiten in der Praxis. Und noch interessanter:
Einzelne Auswertungen lassen sich auch mit-
einander verknlpfen und kombinieren.

UnterstUtzung bei
der Umsetzung

Martin Engineering unterstitzt die Anwen-
der gerne bei der Umsetzung ihrer Anliegen.
Das ZaWin®-Team findet mit seiner 35-jahri-
gen Erfahrung die richtige Losung fur die
individuellen Anforderungen, damit ZaWin®
passgenau und komfortabel sitzt. | #202

o EEkEE
Weitere Informationen
www.martin.ch E

= VON SEITE 2 Aufhellungsstufen werden aus
der Farbmessung vor und nach der Behand-
lung bestimmt.

Abgerundet wird das System durch hilfrei-
ches Zubehor wie neu entwickelte Lippenab-
halter, Vitamin-E-Ol, flash Whitening
Zahnpasta und After Whitening Mousse zur
Remineralisierung. Als Follow-up gibt es auch

Home Whitening und Whitening Pens von
flash. flash-Produkte gibt es nur beim spezia-
lisierten Zahnarzt.

Der erste Eindruck ist entscheidend: ein
selbstbewusstes, gewinnendes Lacheln durch
strahlend helle Zahne. Kein Problem - mit
dem neuen flash-System. Weitere Informatio-
nen auf flaesh.com.

Vereinbaren Sie bei Dema Dent noch heute
einen unverbindlichen Demo-Termin in lhrer
Praxis und tberzeugen sie sich selbst von der
Qualitat von flash. | #203




Tipps von lhrem
Zahnarzttreuhander

Steuern

Das Schonste an der Steuererklarung sind die
Abziige. Hier die besten Tipps, wie man voll auf
seine Rechnung kommt.

Unterstiitzung der Mutter: Wir unterstiit-
zen meine Schwiegermutter monatlich. Sie
muss uns nichts zurilickzahlen. Konnen wir
diese Betrdge abziehen?

Ja, sofern die Mutter unterstlitzungsbedirftig
und im Rentenalter ist. Sie kénnen lhre Leistun-
gen im Rahmen des Unterstlitzungsabzugs in
den meisten Kantonen und beim Bund geltend
machen. Der Abzug ist nur dann maglich, wenn
lhre Zahlungen mindestens in diesem Umfang
erfolgt sind.

Pflegekosten: Meine Mutter muss dem-
nichst ins Pflegeheim. Die nicht versicherten
Kosten wird sie selbst tragen. Kann sie ihre
Aufwendungen abziehen?

Ja, sie kann die Kosten fir die effektive Pflege
als Krankheitskosten abziehen. Wenn der tagli-
che Pflegeaufwand mindestens 60 Minuten be-
trdgt, gilt sie als behinderte Person. Dann gelten
die Ubernommenen Pflegekosten als behinde-
rungsbedingte Kosten. Nicht abzugsfahig sind
dagegen die Anteile fiir die reinen Lebenshal-
tungskosten (die Hotellerie) und unentgeltlich
erbrachte Pflegeleistungen.

Arbeitsweg: Kann ich die Leasingraten fiirs
Auto abziehen?

Nein. Privatpersonen kénnen fir Leasing
nichts abziehen. Denn es handelt sich rechtlich
gesehen um ein mietdhnliches Verhaltnis.

Verpflegung: Ich habe ein Arbeitspensum
von 50 Prozent. Was darf ich fiir die Verpfle-
gung abziehen?

Es kommt darauf an, wie Sie die 50 Prozent
aufteilen. Wenn Sie zwei volle Tage arbeiten,
kdnnen Sie flr beide einen anteilmassigen Abzug
machen. Arbeiten Sie aber jeweils nur am Mor-
gen oder nur am Nachmittag, ist kein Essensab-
zug maglich.

Das Steueramt strich den Abzug fiir die
Verpflegung, weil ich liber Mittag nach Hause
gehen kanne. Ist das richtig?

Ja. Dazu genligt es, wenn Sie vom Arbeitsweg
und der Dauer der Pause her zu Hause essen

kénnten. Dafir kdnnen Sie die zusitzlichen
Wegkosten geltend machen, die tber Mittag an-
fallen.

Zahnarztkosten: Ich habe die Steuererkli-
rung bereits abgeschickt, jetzt aber realisiert,
dass ich die Kosten fiir eine Zahnsanierung
nicht abgezogen habe. Kann ich das noch
nachholen?

Ja, solange noch keine rechtskriftige Veran-
lagung vorliegt.

Mein Mann hat fiir den Kauf unserer Woh-
nung Geld aus seiner Pensionskasse bezogen.
Kann ich mich an seiner Stelle in meine Pen-
sionskasse einkaufen, damit wir trotzdem vom
Steuerabzug profitieren?

Ja. Der Vorbezug lhres Mannes betrifft Sie in
keiner Weise. Sie kdnnen sich (sofern maglich)
in Inrer Pensionskasse einkaufen und den vollen
Betrag von den Einkommenssteuern abziehen.
lhr Mann kann erst wieder vom Steuervorteil
profitieren, wenn er den ganzen Vorbezug zu-
riickbezahlt hat.

Kinderabzug: Mein Schn hat im Juli die
Lehre abgeschlossen. Bis dahin bin ich fiir den
Unterhalt aufgekommen. Kann ich den Kin-
derabzug anteilm3ssig abziehen?

Nein. Allein massgebend ist die Situation am
Stichtag, dem 31. Dezember. Da der Sohn dann
nicht mehr in der Lehre war, ist kein Kinderabzug
mehr maglich.

Straflose Selbstanzeige

Bei Offenlegung eigener Steuerhinterziehung
(Selvstanzeige) kann einmalig auf die Erhebung
der Busse verzichtet werden, so dass nur die
Nachsteuer (bis 10 Jahre) und der Verzugszins
bezahlt werden muss (bei Todesfall 3 Jahre).

Liegenschaftskosten

Die Kosten fr den ordentlichen Gartenunter-
halt kénnen bei den meisten Kantonen abgezo-
gen werden. Dazu gehdren Baumschnitt oder
Schadlingsbekdmpfung, aber keine luxurigsen
Aufwendungen. Somit kénnen die Kosten des
Gartengehilfen abgezogen werden.

Bei Stockwerkeigentum kénnen nicht alle Kos-
ten der Verwaltungsabrechnung als Unterhalt

abgezogen werden. Abzugsfahig sind zum Bei-
spiel die Verwaltungskosten, Pramien fiir die Ge-
baudeversicherung (Brand, Wasser, Glas),
Beitrdge fur den Unterhalt von Privatstrasse und
Einlagen in den Erneuerungsfonds. Nicht ab-
zugsfihig sind die Lebenshaltungskasten wie das
Telefon, TV- und Radioanschlisse, Strom, Gas,
Heizdl, Kehricht, Wasser und Abwasser.

Eigenmietwert

Es sind wieder die bekannten Diskussionen um
die Abschaffung des Eigenmietwerts entstanden.

Der Eigenmietwert flr [hr Feriendomizil muss
fir das ganze Jahr bezahlt werden, auch wenn
Sie lhre Ferienwohnung nur fiir ein paar Wochen
oder Tage im Jahr ben(tzen.

Wenn Sie |hr Ferienhaus vermieten, miissen
Sie die Mieten versteuern, kdnnen aber somit
den Eigenmietwert um diese Zeit reduzieren.

Businessplan

Fir einen angehenden Unternehmer ist der
Businessplan wichtig, um potenzielle Kapitalge-
ber (Bank) fiir seine Geschiftsidee zu gewinnen.

Der Businessplan gibt Auskunft Uber die bis-
herige und geplante Entwicklung eines beste-
henden oder zu griindenden Unternehmens.

Er ist ein integrales Planungs- und Control-
ling-Instrument. Im Entstehungsprozess schafft
es Transparenz fir die Entscheidungstréger des
Unternehmens und legt dem Kapitalgeber die
Substanz des Unternehmens offen.

Der Businessplan orientiert insbesondere iber
die Vision, die entsprechende Strategie und ber
die nétigen Massnahmen flr die operative Ge-
schaftsflhrung.

Im Weiteren ermdglicht er hnen, wahrend der
Umsetzung lhrer Geschiftsidee zu kontrollieren,
ob Sie sich noch auf dem urspriinglich einge-
schlagenen Weg befinden.

Unsere Firma hilft Ihnen bei der Ausarbeitung
der Plane sehr gerne und erstellt mit Ihnen zu-
sammen das Kostenbudget, das Investitionsbud-
get und das private Budget. | #204
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Tradition reloaded

| Die 1964 in Ziirich gegriindete und in
dritter Generation gefiihrte Familienzahn-
arztpraxis von Dr. med. dent. Sarah Seiler
hat mit dem Umzug in die neuen Raum-
lichkeiten einen Meilenstein gesetzt.

Wie wird man einer langen Familientradition
gerecht? Diese Frage hat sich Dr. Seiler nach
der Ubernahme der Praxis von ihrem Vater im
Jahr 2009 immer wieder gestellt. Und die Ant-
worten waren eindeutig: indem man proaktiv
handelt, vorausschauend plant und zukunfts-
weisend investiert. Die beste Moglichkeit zu
einem grossen Schritt in diese Richtung ergab
sich Anfang 2015, als fiir die Arztin klar wurde,
dass ein Verbleib am bestehenden Standort
wegen der schwierigen Mietsituation keine
Option war.

Einen zusatzlichen Antrieb fur die Verande-
rung gaben die gerade frei gewordenen Radum-
lichkeiten an der Hottingerstrasse 2, welche
direkt vis-a-vis der bestehenden Praxis liegen.
Die Gesamtsanierung des Gebdudes hat auch
das Tempo fiur die Planungs- und Ausflh-
rungsarbeiten massgebend bestimmt. Das fr
die Stadt Zurich typisch lange Baubewilli-
gungsverfahren konnte entscheidend verkirzt
und die parallel laufenden Planungs- und Ge-
staltungsprozesse konnten rechtzeitig abge-
schlossen werden. Entstanden ist eine Praxis,
die in ihrem Layout alle Arbeitsabldufe auf op-
timale Weise kombiniert, «verpackt» in eine Mi-
schung aus modernen und klassischen
Elementen.

Darunter «ersteckt» ist eine Infrastruktur,
die allen aktuellen technischen und gesetzli-
chen Standards entspricht, welche aber auch
flr die Zukunft die notige Flexibilitat bieten

Die Kombination von direkter und indirekter Beleuchtung hat funktio-

nelle und gestalterische Vorteile.

Betonte Perspektive und behagliche Materialmischung: die Empfangstheke als wichtige Schnittstelle.

Die zentrale «Piazza» wird durch Farb- und Lichtgestal-
tung zusatzlich hervorgehoben.

kann. Fiir Dr. Sarah Seiler ist die
Erfolgsformel klar: Die Tradition
muss man pflegen, indem man sie
immer wieder auf moderne Weise
interpretiert. Und die Gestaltung
dieser Praxis ist der beste Beweis
dafr.

Die Architekten und Innenar-
chitekten von KillerLei AG unter-
stiitzen auch Sie gerne bei der
Ausarbeitung eines Gesamtkon-
zepts und dessen Umsetzung.
Jedes Projekt, ob Neubau oder

Beauty Corner: Zahneputzen anders interpretiert.

Umbau nach einer Praxistibernahme, ob neues
Beleuchtungskonzept oder Erganzung der Pra-
xismaoblierung, erfordert eine individuelle,
funktionelle und gestalterisch ansprechende
Losung. Unser Spezialistenteam ist fiir Sie da.
| #205

-

Weitere Informationen
www.Killerlei.ch
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Die Rentenbezugsdauer steigt,

der Rentenumwandlungssatz sinkt

| Die NZZ hat kiirzlich analysiert: Bei der
Griindung der AHV im Jahr 1948 hatten die
Minner beim Ubertritt in den Ruhestand
noch rund 12 Jahre vor sich, die Frauen 14
Jahre. Derzeit sind es rund 19 und 22 Jahre.
Weil das Rentenalter nicht angehoben
wurde, verlangern die gewonnenen Jahre
den Ruhestand. Ab 2050 diirfen sich 65-
jahrige Manner auf 24 und Frauen gar auf
26 Rentnerjahre freuen. Das ist eine Ver-
doppelung der Pensionsdauer seit 1948!

Umverteilung von Jung zu Alt

Nebst diesem (eigentlich ja schénen) Effekt
bewegen sich die Zinsen seit vielen Jahren auf
einem rekordtiefen Niveau. Die Umverteilung
von Jung zu Alt aufgrund des zu hohen Um-
wandlungssatzes ist in den Medien in den ver-
gangenen Monaten hdufig thematisiert worden.
Gemass einer Studie der Universitat St. Gallen
bezahlen Pensionskassen ihren neuen Rentne-
rinnen und Rentnern heute im Durchschnitt Fr.
65 000 zu viel.

Senkung Renten-
umwandiungssatz

Fir die Pensionskassen ist es nun hdchste
Zeit, zu reagieren und die Umwandlungssatze
an die heutige Situation anzupassen. Sammel-
stiftungen wie beispielsweise jene von Swiss Life
senken den Umwandlungssatz ab 2017 bis 2020
in mehreren Schritten. Bei der AXA Winterthur
ist die Reduktion bereits seit Anfang 2016 im
Gang und dauert - ebenfalls gestaffelt - bis
2018.

Die Versicherten oder zumindest die baldigen
Neurentner der SSO-Vorsorgestiftung bleiben
zumindest noch im Jahr 2017 von einer Sen-
kung verschont; ab 2018 ist dann auch bei der
SSO-Stiftung mit einer sukzessiven Reduktion
zu rechnen.

Tiefere Umwandlungsséatze
als das gesetzliche Minimum
vorschreibt

Der gesetzliche Rentenumwandlungssatz auf
den obligatorischen BVG-Leistungen betrdgt
zurzeit noch 6,8%. Eine Reduktion ist erst an-
|asslich der Rentenreform 2020 geplant. Auf

den Gberobligatorischen Leistungen (diese ma-
chen oft bis zu 80% des Vorsorgeguthabens
aus) kénnen die Pensionskassen selbst einen
Umwandlungssatz bestimmen. So kommt es,
dass der durchschnittliche Rentenumwand-
lungssatz mit 5-6% deutlich tiefer ausfallt.

Beispiel einer reduzierten Rente
Nachstehendes Beispiel zeigt, welche Liicke
eine Reduktion des Umwandlungssatzes
nach sich ziehen kann:

Vorsorgekapital Fr. 1 Mio.
Jahresrente bisher Fr. 60 000
bei Umwandlungssatz 6%
Jahresrente nach Senkung Fr. 50 000
Umwandlungssatz auf 5%
Zusatzliches Kapital, welches Fr. 200 000

fur Beibehaltung der bisherigen
Renten benotigt wird

Planung

Die bevorstehenden bzw. bereits laufenden
Reduktionen sind vor allem fur Versicherte re-
levant, welche kurz vor der Pensionierung ste-
hen. So sind Szenarien denkbar, wo sich eine
Friihpensionierung lohnen kdnnte, um zu ver-
meiden, dass die Altersrenten spater, trotz ho-
herem Alterskapital, gleich oder sogar tiefer
ausfallen. Ein friihzeitiger Rentenbezug sollte
daher naher geprift werden, wenn folgende
Voraussetzungen erfiillt sind:

- Sie planen, Ihr BVG-Guthaben in Renten-
form zu beziehen (ganz oder teilweise).

- Sie haben am 1.12.2016 bereits das 58. Al-
tersjahr vollendet (aktuelles Mindestalter fiir
Leistungsbezug).

In diesen Fallen empfehlen wir Ihnen, das Ge-
sprach mit lhrem Vorsorgespezialisten, lhrem
Treuhdnder und/oder lhrem Steuerberater zu
suchen, damit die verschiedenen Vor- und
Nachteile im Detail besprochen werden kénnen.|
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Die Adressen
auf einen Blick

MT

BMT Treuhand AG | #204
Vorstadt 8, 6300 Zug
Tel.: 041 727 52 10

info@bmtreuhand.ch | www.bmtreuhand.ch

DEMA n DENT

Dema Dent AG | #203

Grindelstrasse 6, 8303 Bassersdorf

Tel.: 044 838 65 65

info@demadent.ch | www.demadent.ch

HORNDASCH & PARTNER AG
VERSICHERUNGSPLANUNG

Horndasch & Partner AG | #206
Engimattstrasse 22, 8002 Ziirich

Tel.: 044 225 60 70

info@horndasch.ch | www.horndasch.ch

Killer

KillerLei AG | #205
Buckhauserstrasse 17, 8048 Zirich
Tel.: 043 311 83 33
info@killerlei.ch | www.killerlei.ch

ZaWin

d MARTIN ENGINEERING

MARTIN Engineering AG | #202
Gewerbestrasse 1, 8606 Nanikon
Tel.: 044 905 25 25
info@martin.ch | www.martin.ch

a(@ Zahnarztekasse AG

Zahnirztekasse AG | #201
Seestrasse 13/PF, 8820 Wadenswil
Tel.: 043 477 66 66
info@zakag.ch | www.zakag.ch




